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MEHDI CHEDDADI

Tailleur
connecté

A 32 ans, le cofondateur de Tailor Corner déploie

son réseau de boutiques de tailleur 2.0.

Il s'appréte a développer en franchise son service
de confection sur mesure accessible sur Internet.

PAR PERRINE CREQUY
’@Perrinetrequy

a seule demi-mesure qui
vaille a ses yeux, c’est celle
des vestes de patronage qui
lui permettront de confec-
tionner le costume qui sied
parfaitement & son client.
Mehdi Cheddadi, le pré-
sident cofondateur de Tailor Corner, est un
homme direct et entier, qui tisse depuis 2006
son histoire entrepreneuriale dans le textile.
Avee un fil conducteur : démocratiser le sur-
mesure pour hommes. En boutique, Mon-
sieur est invit¢ 4 essayer des vestes de patro-
nage, indispensable base de travail de tout
tailleur qui ceuvre dans les régles de la tradi-
tion. Mais la technologie n'est pas oubliée
chez Tailor Corner. Muni d'un scanner &
main, le client identifie sur échantillons la
matiere et la teinte du tissu quil souhaite,
sans oublier la couleur des boutons et des
broderies pour la boutonniére. Une cabine
d’essayage connectée permet d'optimiser les
mesures de la demi-taille de veste sélection-
née. « Cette cabine prend 20 points de mesure,
pour un résultat aussi précis que celui d’un arti-
san qui passe sot métre ruban directement au-
tour du corps. Frsuite, pour chague demi-taille
de veste, nous proposons 4 cintrages, et 30 points
modifiables. Chacun peut ainsi choisir Paisance
qui lui sied : trés prés du corps, ou avec Pespace
pour ajouter dans ses poches un portefeuille ctun
carnet ou un smartphone. Cela requicrt trois es-
sayages chez un tailleur traditionnel », souligne
avec assurance Mehdi Cheddadi.
Et pour cause : il en connait un rayon en ma-
tiere de savoir-faire traditionnel. Quand il a
décidé de lancer son activité, alors tout juste
diplémé de TECE, cet ingénieur informati-
clen en systemes d'information réseaux a
voulu tout apprendre de son métier. A

000
%}\;lﬁﬂmm

EEM““‘?EA

s —

$

LE PRIX tAsas o urasess
JEUNE ENTREPRENEUR

bpifrance

3 "
o enF

I'époque, alors 4gé de 24 ans, il filait déja un
bon coton dans I'entrepreneuriat : il venait
de céder ses parts dans une SSII, Ingénie-
rie PC, créée pour « mettre les cours en pra-
tique ». Tlavait mené ce projet et d’autres pen-
dant sa scolarité avec son camarade de
promo Fabien Barrois. C'est donc avec lut
quil a fondé sa premiére entreprise dans le
textile sur mesure, Pernac, proposant une
prise de rendez-vous en ligne pour une prise
de mesures traditionnelle, & domicile. Mais
trés vite, il constate que son modele écono-
mique doit &tre... reprisé. « Pour un pantalon
@120 euros, fai dil me déplacer & trois reprises &
Saint-Rémy-lés-Chevreuse en RER et en bus,
ayant manqué mon client les deux premicres
Jois... Un tel périple w'était pas vraiment ven-
table », confie I'entrepreneur.

Quimporte : cet ancien basketteur de
T’équipe nationale du Maroc - qui a manqué
son admission en sports études non pas &
cause de ses paniers, mais de son carnet de
notes - sait rebondir et persévérer. Il a donc
lancé Tailor Corner pour satisfaire « qux
contraintes des hommes modernes : trouver du
temps pour soi malgré un emploi du temps de
ministre et acheter qu bon rapport qualité-prix »,
Des contraintes que ce chef d’entreprise pére
d'un garcon de 18 mois connait bien.

Son idée a séduit Unibail-Rodamco, qui I'a
désigné lauréat d'un concours dont le prix
était un pas-de-porte au centre commercial
Les Quatre-Temps, & la Défense. Depuis I'ou-
verture de cette premiere boutique en 2012,
Mehdi Cheddadi a maintenu ses prix - entre
70 ¢t 100 euros pour une chemise et 300 &
600 euros pour un costume — alignés sur
ceux pratiqués par les grandes marques de
prét-a-porter masculin. Depuis octobre der-
nier, il a étoffé son «ffre. Deux nouveaux
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magasins ont ouvert 4 Paris, et un autre dans
le centre-ville de Lyon. Adepte des circuits
courts, il achéte sa laine, la fait teindre. Mais
pour satisfaire les amoureux de belles étoffes,
il 2 imaginé une gamme de luxe utilisant tis-
sus siglés « Pour cette gamme, nous nous four-
nissons chez des drapiers italiens Cerruti, Scabal
et Zegna, le britannique Holland & Sherry, ins-
tallé dans la rue londonienne du bespoke
[confection sur mesure, ndlr] Savile Row, et
bien sir auprés de la maison frangaise Dor-
mewil. » Richard Boidé, le directeur commer-
cial de Dormeuil, apprécie son approche no-
vatrice : « Mehdi Cheddadi est dur en affivires,
mais il veille & btir avec ses fournisseurs des re-
lations solides. Il est trés professionnel, et concen-
ré sur ses objectifs, tout en se montrant trés atta-
ché a ses collaborations. »

Avec les 20 salariés de son équipe installée &
La Garenne-Colombes dans les Hauts-de-
Seine, le patron de Tailor Corner déploie la
méme exigence. « Mehdi sait motiver les
troupes. Il entretient des relations sympathigues
avee tous, mais sait ére ferme, quitte & dive de
fagon crue ce qui ne lui convient pas. Il nw’aime
pas Péchec, et encore moins de ne pas fuire bien. Il
va au bout de ses réves », confie Rita Benanni,
directrice de la marque Tailor Corner et
épouse de Mehdi Cheddadi. « Mehdi est un
fonceur qui fonctionne & Vadrénaline, et je Paide
@ se poser, note Fabien Barrois. Pour Pouver-
ture de nos nouveaux magasins en octobre, nous
avons travaillé douze & quinze heures par jour
pendant plusieurs mois, Et quand il a fallu amé-
nager les boutigues, Mehdia pris un camion pour
tout apporter & Lyon, ct le lendemain, i équipait
le magasin & Paris. Il est capable de déplacer des
montagnes! »

<« Je suis arrivé en France ¢ Pdge de 18 ans avec
ma petite valise. Nous avons lancé Pentreprise
avec 3000 euros. Et cette année, nous recruterons
quatre premicrs franchisés et préparons notre
lancement & Londres », synthétise Mehdi
Cheddadi. Sa fierté est le taux de satisfaction
de sa clientele : « Sur nos 35000 clients, 309 &

40% réachétent dans lannée, et le taua de retour
— pour ajustcment - est de §%. »

« Les profils de jeunes entrepreneurs comme
Mehdi Cheddadi ne sont pas fréquents. Son projet
wa pas &¢ généré par une passion personnelle de
Jeunesse, mais miri & froid dans un domaine oit
il avait tout & apprendre. Il a montré sa capacité
a gérer une entreprise qui a connu bien des évolu-
tions », analyse Jean Bernachot, son banquier
au CIC, qui lui a accordé un prét de
400000 euros.

Mehdi Cheddadi songe déja & de nouvelles
évolutions, avec un intérét pour le potentiel
de I'impression 3D « pour relocaliser la produc-
tion en France ». Actuellement, il missionne
cing ateliers de confection en Europe de
I’Est, en Chine et au Maghreb. 11 a bouclé son
exercice 2014 avec un chiffre d’affaires de
3,2 millions d’euros. Mais pour lui, ce n'est
qu'un début. Tl entend se tailler Ta part du lion
dans le vestiaire des hommes, et faire de Tai-
lor Corner une référence sans frontiéres. m
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* Comment la contacter? Via

a rubrigue « contacts et partenariats »
dussite internet. « Nous répondons
rapidement. Pour nous rencontrer; passez
au Salon de la franchise, du 22 au 24 mars
a Paris, ot nous serons exposants. »

* Comment Iaborder ? De fagon
percutante. « Jaime fes gens passionnés,
sincéres et qui vont droit au but. »

« A éviter! Parler pour parler. « les
maniérés, les adeptes de faux-semblants,
les poseurs et tous les gaspilfeurs de temps
mexaspérent. Lentrepreneuriat est un bon
sujet de coin de table, mais je préfére
échanger avec ceux qui agissent vraiment. »

Zone d'influence : #Prét-a-Porter, #Sur Mesure, #Franchise,

TIME LINE
Mehdi Cheddadi

Janvier 1982
Naissance &
Casablanca (Maroc).

2002
Lance sa premiére
entreprise,
Ingénierie PC.

Octobre 2006
Dépose les statuls
de Pernac.

201
Cofonde Tailor Corner.

Novembre 2012
Quvre une premigre
boutigue.

Juin 2014
Vaingueur du Concours.
Passeport pour la
franchise organisé par
la Fédéralion Trangaise
de la franchise.

Octabre 2014
Ouvre trois nouveaux
magasins el lance une

boutique en ligne et
sur application mobile.

Mars 2015
Lance la franchisation
de Tailor Corner.

2017
Tailor Corner compte
20 points de venle en
France, et est présent
4 Londres, New York et
Bruxelles. Son chiffre
diaffaires a doublé.
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