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GÉNÉRATION
MEHDICHEDDADI

Tailleur
connecté

À 32ans
,

le cofondateurdeTailorCornerdéploie
sonréseaudeboutiquesdetailleur2.0.

Il
s' apprête à développerenfranchisesonservice

deconfectionsurmesureaccessiblesurInternet.

PARPERRINE CREQUY

@PerrineCrequy

a seuledemi-mesure qui
vaille à

sesyeux ,

c' estcelle
desvestesdepatronagequi
luipermettrontde
confectionner le costumequisied
parfaitement à

sonclient.
MehdiCheddadi

,

le

président cofondateur deTailorCorner
,

estun
hommedirect et entier

, qui tissedepuis2°06
sonhistoireentrepreneurialedans le textile.
Avecun fil conducteur

:
démocratiser le

surmesurepourhommes .
Enboutique ,

Monsieur estinvité à essayer desvestesde
patronage , indispensablebasedetravaildetout
tailleurquioeuvredans lesrèglesde la

tradition . Mais la technologie n' estpasoubliée
chezTailorCorner

.

Muni
d

' unscanner
à

main
,

le client identifiesuréchantillons la

matière et
la

teintedutissuqu' il souhaite
,

sansoublier la couleurdesboutons et des
broderies pour la boutonnière . Unecabine

d

'

essayageconnectée permet d

'

optimiserles
mesuresde la demi-tailledeveste
sélectionnée . « Cettecabineprendzopointsdemesure

,

pourunrésultat aussiprécisquecelui d

' un
artisan quipassesonmètre rubandirectement
autourducorps .

Ensuite
, pourchaquedemi-taille

deveste
,

nousproposons 4 cintrages,

et 3opoints
modifiables . Chacunpeutainsichoisir l

' aisance

quiluisied : trèsprèsducorps,

ouavec l

'

espace

pourajouterdanssespoches unportefeuille et un
carnetouunsmartphone . Celarequiert trois

essayageschezuntailleurtraditionnel »

, souligne
avecassurance MehdiCheddadi.
Et pourcause : il enconnaîtunrayonen
matièredesavoir-faire traditionnel . Quand il a

décidédelancersonactivité
,

alorstout juste
diplôméde l

' ECE
,

cet ingénieur
informaticien ensystèmes d

' information réseaux a

voulutoutapprendredesonmétier .
À

L

l

'

époque ,

alorsâgéde24ans
,

il filaitdéjàun
boncoton dans l

'

entrepreneuriat : il venait
decédersespartsdansuneSSII

,

IngénieriePC
,

crééepour « mettre lescoursen
pratique »

.
Il avaitmenéceprojet et d

' autres
pendantsascolaritéavecsoncamaradede
promoFabienBarrois . C' estdoncavec lui
qu' il a fondé sapremièreentreprise dans le

textilesurmesure
,

Pernac
, proposant une

prisederendez-vous enlignepouruneprise
demesures traditionnelle

,

à domicile . Mais
trèsvite

,

il
constatequesonmodèle

économique doitêtre? . reprisé .

« Pourunpantalon
à 12oeuros

,

j'

ai dûmedéplacer à troisreprises à

Saint-Rémy-lès-Chevreuse enRER et enbus
,

ayantmanquémonclient lesdeux premières
fois.. .

Untelpériple n' étaitpasvraiment
rentable »

,

confie l

'

entrepreneur.
Qu' importe :

cetancienbasketteur de
l

'

équipenationale duMaroc - qui a manqué
sonadmissionensports étudesnonpas à

causedesespaniers ,

maisdesoncarnetde
notes - saitrebondir et persévérer . Il a donc
lancéTailorCornerpoursatisfaire « aux
contraintes deshommes modernes : trouverdu
tempspoursoimalgréunemploidutempsde
ministre et acheter aubon rapportqualité-prix ».

Descontraintesquecechef d

'

entreprise père
d

' ungarçonde
i8

moisconnaîtbien.
Sonidée a séduitUnibail-Rodamco

, qui l

'

a

désigné lauréat d

' unconcours dont le prix
étaitunpas-de-porte aucentrecommercial
LesQuatre-Temps ,

à la Défense . Depuis l

'

ouverture decettepremièreboutiqueen2012
,

MehdiCheddadi a maintenu sesprix - entre
70 et iooeurospourunechemise et 300 à

600eurospouruncostume - alignéssur
ceuxpratiqués par lesgrandesmarques de
prêt-à-porter masculin

. Depuisoctobre
dernier

,

il a étoffésonoffre . Deuxnouveaux
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Zone d

' influence :
#Prêt-à-Porter

,

#SurMesure
,

#Franchise
,

#Boutiqueconnectée

magasinsontouvert à Paris
,

et unautredans
le centre-villedeLyon . Adeptedescircuits
courts

,

il achètesalaine
,

la faitteindre .
Mais

poursatisfaire lesamoureuxdebellesétoffes
,

il

a imaginéunegammedeluxeutilisant
tissussiglés « Pourcettegamme ,

nousnous
fournissons chezdesdrapiersitaliensCerruti

,

Scabal
et Zegna ,

le britannique Holland & Sherry,

installédans la rue londoniennedubespoke
[

confection surmesure
,

ndlr
]

SavileRow
,

et

biensûrauprèsde la
maison française

Dormeuil .

» Richard Boidé
,

le directeur
commercialdeDormeuil

, apprécie sonapproche
novatrice :

« Mehdi Cheddadi estdurenaffaires ,

mais il veilleà bâtiravecsesfournisseurs des
relations solides . Il esttrèsprofessionne4 et

concentré sursesobjectifs ,

toutensemontrant très
attaché à sescollaborations . »

Avec leszosalariésdesonéquipe installée à

LaGarenne-Colombesdansles
Hauts-deSeine

,

le patrondeTailorCornerdéploie la

mêmeexigence .
« Mehdisaitmotiverles

troupes .
Il

entretientdesrelationssympathiques
avectous

,

maissaitêtreferme , quitte à direde
façoncruecequineluiconvientpas . Il n' aime

pas l

'

échec
,

et encoremoinsdenepasfairebien .
Il

vaauboutdeses rêves »

,

confieRitaBenanni
,

directricede la marqueTailorCorner et

épousedeMehdi Cheddadi .

« Mehdiestun
fonceur quifonctionne à l

' adrénaline
,

et

je

l

' aide
à seposer,

noteFabien Barrois . Pour l

'

ouverturedenosnouveaux magasins enoctobre
,

nous
avons travaillé douze à quinzeheuresparjour
pendantplusieursmois

.
Et quand il

a fallu
aménager lesboutiques ,

Mehdi a prisuncamion pour
toutapporter à Lyon ,

et
le lendemain

,

il équipait
le magasin à Paris . Il

estcapable dedéplacerdes

montagnes ! »

« JesuisarrivéenFrance à
l

'

âgede18ansavec
mapetitevalise . Nousavons lancé l

'

entreprise
avec3000euros

.
Et cette année

,

nousrecruterons

quatrepremiers franchisés et préparonsnotre
lancement à Londres »

, synthétiseMehdi
Cheddadi .

Safiertéest
le

tauxdesatisfaction
desaclientèle : « Surnos35000clients

, 30%% à

4o%% réachètent dans l

'

année
,

et le tauxderetour
- pourajustement - estde5%% . »

« Lesprofilsdejeunesentrepreneurscomme
MehdiCheddadinesontpasfréquents . Sonprojet

n'
a pasétégénéréparunepassionpersonnelle de

jeunesse ,

maismûri à froiddansundomaine où
il avaittout à apprendre . Il a montré sacapacité
à géreruneentreprisequi a connubiendes

évolutions »

, analyse JeanBernachot
,

sonbanquier
auCIC

, quilui a accordéunprêtde
400000 euros.
MehdiCheddadi songedéjà à denouvelles
évolutions

,

avecun intérêtpour le potentiel
de l

'

impression3D « pour relocaliser la

productionenFrance »

. Actuellement
,

il missionne

cinqateliersdeconfection enEuropede
l

' Est
,

enChine et auMaghreb . Il
a boucléson

exercice 2014avecunchiffre d

' affairesde
3

,2

millions d

' euros . Maispourlui
,

ce n' est

qu'undébut . Il entendsetailler la partdulion
dans le vestiairedeshommes

,

et fairede
TailorCornerune référence sansfrontières

.

?

MODE D

'

EMPLOI

" Comment la contacter? Via
la rubrique « contacts et partenariats »

dusiteinternet . « Nous répondons
rapidement . Pournousrencontrer

, passez
auSalonde la franchise

,

du22au24mars
à Paris

,

oùnousserons exposants . »

" Comment l

' aborder?Defaçon
percutante . «

J'
aimelesgenspassionnés ,

sincères et quivontdroitaubut .
»

"

À éviter!Parlerpourparler .
«

Les

maniérés
,

lesadeptes defaux-semblants
,

lesposeurs et tous lesgaspilleursdetemps
m'exaspèrent . L

'

entrepreneuriat estunbon

sujetdecoindetable
,

mais
je préfère

échangeravecceux quiagissentvraiment. »

TIMELINE

Mehdi Cheddadi

o

Janvier 1982

Naissance à

Casablanca
(

Maroc
).

2002

Lance sapremière

entreprise ,

IngénieriePC.

Octobre2006

Dépose lesstatuts

dePernac.

2011

CofondeTailor Corner.

Novembre 2012

Ouvreunepremière

boutique.

Juin2014

VainqueurduConcours

Passeport pour la

franchise organisépar
la Fédérationfrançaise

de la franchise.

Octobre 2014

Ouvretroisnouveaux

magasins et lanceune

boutiqueenligne et

surapplicationmobile.

Mars 2015

Lance la franchisation

deTailor Corner.

2017

Tailor Corner compte
20points deventeen
France

,
et estprésent

à Londres
,
NewYorket

Bruxelles . Sonchiffre
d

'

affaires a doublé.

MARIE-AMELIE

JOURNEL
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